Barkeelu.com

La plateforme de fundraising qui connecte
les projets africains au cceur du monde.

Catalyseur de la Générosité Africaine.



Une generosite immense, mais une confiance ebranlee

Pour les Porteurs de Projets
Un potentiel d’'impact freiné

Des milliers d'initiatives locales (associations, projets
communautaires, urgences personnelles) peinent a
trouver des financements. Le manque d'acces a des
outils digitaux simples et a un large réseau de
donateurs limite leur portée.

[ Plus de 1O MIIONS d'abonnés
((( ))) mobiles rien qu'au Burkina Faso : un
=2 potentiel inexploité pour le don digital.
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| Pour les Donateurs

l Un désir de contribuer frustré

: L'envie de soutenir des causes locales est forte,
| mais se heurte a un manque de transparence, a
i
|
|
|

la peur des fraudes et a des processus de don
complexes et peu sécurisés.

N La majorité des dons reste
@ - informelle, sans tragabilité ni mesure
| d'impact.

& NotebookLM



Le paysage actuel : Des outils inadaptés au contexte africain.

S- Y%

Cagnottes sur les

. i Acteurs Locaux Existants
Reseaux Soclaux

Plateformes Internationales

Exemples : GoFundMe, Kickstarter. Exemples : Groupes WhatsApp, Pages Exemples : M-Changa, Kopar Express.

Facebook.
Limites : Frais élevés, ignorance des Limites : Opacité totale, absence de Limites : Souvent limités a un seul pays,
paiements mobiles locaux (Mobile sécurité, gestion manuelle et technologie basique, fonctionnalités
Money), déconnexion culturelle. fastidieuse, aucune structure légale. restreintes, faible portee.

Aucune plateforme n'offre une solution intégrée, panafricaine, transparente et
technologiqguement avancée pour I'ensemble de |'écosysteme.
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Notre solution : Barkeelu, la confiance

digitale au service de I'impact.

Une plateforme unique qui réconcilie simplicité, transparence et connexion.

Simplicite
Créez et gérez une campagne en
quelques minutes depuis un site

web ou une application mobile
intuitive.

@

Transparence

Suivez chaque don en temps reel.

Générez des rapports d'impact
clairs et partageables pour
renforcer la confiance.

Connexion

Accedez a un réseau panafricain
de donateurs. Intégrez tous les
moyens de paiement locaux
(Mobile Money, cartes bancaires)
de maniére sécurisée.
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Comment ¢ca marche ? Un ecosystéme vertueux en 4 etapes.

1.

L’Initiateur
Crée sa Collecte

I définit son objectif,
raconte son histoire, et publie
son projet sur la plateforme.

L'Impact est Partagé

L'initiateur communique sur
I'avancement du projet, partage
les résultats et batit une
relation de confiance durable
avec ses donateurs.
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2.

La Communaute
se Mobilise

Les donateurs contribuent

facilement via le site web ou
I'application, en utilisant leur
moyen de paiement préfére.

Les Fonds sont
Sécurises et Suivis

Barkeelu garantit la sécurité des
transactions et offre un tableau
de bord pour suivre |la progression
en temps réel.
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Une proposition de valeur pensée pour chaque
acteur de ’ecosysteme.

Pour les Daet lec Pour les
INITIATEURS DE DONATEURS PARTENAIRES
COLLECTES AFFILIES
Acces 3 un large réseau Soutien a des projets oq SX  Source de revenus via
de donateurs @Q locaux vérifiés et 7% commissions sur les dons
' 4 transparents. : générés (1% - 1.5%).

:=—| Tableau de bord de suivi
I

reporting d'impact. 0 100% sécurisés. 41| des performances.

o

En option Premium :
ERP & CRM pour gérer
membres, cotisations et P
communication.

A~ Outils de suivi et de Paiements simples et

P (59
*.

@

Expérience engageante -Qj- Association a une
(gamification, suivi des marque a forte mission
projets favoris). sociale.
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Au-dela de la collecte : Nos fonctionnalites

differenciantes.

ERP & CRM pour
Associations

Une solution SaaS complete (gestion
des membres, campagnes,
communication) pour la
professionnalisation des
organisations locales.

Programme d’Affiliation
& Revendeurs

Un réseau structuré (influenceurs,
médias) pour démultiplier la portée
des collectes grace a un modele
de commissionnement.

Fonds de Solidarité
Nationale

Une campagne annuelle pour les
urgences sociales et sanitaires,
abondée par les entreprises et les
dons non fléchés.

Gamification &
Fidelisation

Un systéeme de badges et de
récompenses symboliques pour

transformer les donateurs ponctuels
en ambassadeurs récurrents.
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Notre modele économique : Des flux de revenus
diversifiés pour une croissance durable.

Commission sur Abonnements

les collectes (8%) Premium (SaaS)
Notre source de revenus [ I R ‘ Revenus récurrents des
principale, prélevée sur organisations utilisant nos

chaque don réussi. P S outils avancés d’ERP & CRM.

\91 Barkeel \*/
72N

u
Sponsoring & . /,\ Mécénat d’Entreprise

Publicité Ciblée (RSE)
Packs de visibilité pour les /\ K
entreprises et partenaires

Contributions de grands
alignes avec nos valeurs.

donateurs pour soutenir des

projets specifiques ou le Fonds
de Solidarité Nationale.
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L'opportunité : Un continent en pleine transformation digitale.

())
N 2304Md S —  >50%

7;1)‘; (]: Croissance du E-commerce B2C ((( @ ))) Pénétration du Mobile Money
5 GG

Un marché mondial de 2 304 milliards $ en 2017. Le principal canal transactionnel pour des

/ |\ LAfrique est le prochain relais de croissance, —— millions d'Africains, une autoroute naturelle
/ \ . creant une culture de la transaction en ligne. pour le micro-don.

HAUSSE ~ DIASPORA §:5:

Budgets RSE en hausse Engagement de la Diaspora

O0nNno Les entreprises recherchent acgvement C:ES Une force économique majeure, connectée et désireuse ﬁ
canaux transparents et mesurables pour leurs de contribuer directement au développement local.
investissements sociaux.
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Stratégie d’acquisition : Atteindre et engager notre communaute.

3 Etape 3 : Retention

Etape 1: Notoriété

& Fidelisation

Partenariats avec médias °+® Marketing digital cible Newsletter d'impact

t@} locaux et influenceurs ® sur les réseaux sociaux partageant les succes

engageés. &) (Facebook, Linkedin, des projets.

TikTok).

-~ Campagnes de 2.7 o Programme d‘affiliation Systeme de gamification

@ sensibilisation sur la o{pP)o pour un trafic qualifié et pour encourager les

= transparence du don. 75 alaperformance. “/ "~ dons récurrents.

SEQ pour capter Support client
I'intention de recherche personnalisé et
liée au don. reactif.
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Notre avantage concurrentiel : Un ‘moat’ stratégique.

Forces Opportunites
h
{— ° ‘ iétai Sk
1{ b | - ;ﬁ%g?g)l?gle g eAEREFORN k{ ‘ﬁ\; e Marché du don en ligne trés peu
AL TN structuré en Afrique.
O~ o Modele économique hybride _
Bof] (B2C/B2B/Affiliation) créant des effets e Demande croissante de transparence
e de réseau. 20 de la part des donateurs et des

e entreprises (RSE).

) e Compréhension profonde des )

paiements et usages locaux. () e Forte pénétration mobile comme levier
de croissance.

~( ) C - s ’
22 e Equipe fondatrice expérimentée. A
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L'equipe fondatrice : Une alliance d'expertise tech,
financiére et terrain

Moubarak PASSERE, CEO Michaél A. SAWADOGO, COO
Master en Banque & Finance (CESAG), Master en Comptabilité & Gestion Financiere
certifications en finance d'entreprise (HEC Paris). (CESAG). Expertise en gestion opérationnelle,
Expérience directe du commerce et de la développement de partenariats et structuration
structuration de projets. Vision stratégique et de processus. Forte capacité d'execution.
leadership.

~. Entourés par un comité de conseillers stratégiques dans les secteurs
e de la Fintech, de I'investissement et de I'impact social.
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Projections financieéres : Une trajectoire claire vers la

rentabilite et la création de valeur.

Chiffre d'Affaires Préevisionnel (FCFA)
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Year 1

N

Indicateurs de
Rentabilite Cles

==
G

Valeur Actuelle Nette (VAN) :
7 371754 F CFA

Taux de Rentabilité Interne (TRI)
:26,03%

Délai de Récupération du
Capital : 4 ans et 2 mois

Indice de Profitabilité (IP) :
1,22

*Hypothéses basées sur une analyse détaillée du marché, un taux de commission de 8% et un taux de conversion de [X]%. Le plan financier détaillé est disponible sur demande.*
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Notre vision a 5 ans : Devenir la Super-App
de I'impact social en Afrique See.

Leadershi
2026-2027 P
Expansion
2024-2025 -
Consolidation
23
- Déploiement en Afrique Devenir l'infrastructure

anglophone technologique de référence
pour les ONG, fondations et

| - programmes RSE sur tout le
» Devenir le leader du E! p "@ continent

fundraising en Afrique de
I'Ouest francophone Lancement de nouvelles
verticales : micro-volontariat,
marketplace de produits solidaires
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Construisons ensemble le futur
de la génerosite en Afrique.

[Nom du contact]
[Titre]
[Email address]
Barkeelu.com
[Lien vers le profil LinkedIn de I'entreprise ou du contact]
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